- STELLENAUSSCHREIBUNG

planungswelien

Werksstudent Vertrieb (m/w) fir unser Wohnportal
planungswelten.de

UBER UNS

Planungswelten, das etwas andere Wohnportal — durch zahlreiche Planungstools, Konfiguratoren und
aktuelle Trends kénnen sich Endkunden bei uns rund um das Thema Zuhause informieren. Zur
Verstarkung unseres jungen Teams suchen wir ab sofort Student/innen, die uns aktiv im Vertrieb
unterstitzen. Zu deinen Aufgaben gehoren die Kontaktdatenrecherche im Internet, die Kontaktaufnahme
zum Kunden sowie die Gewinnung von Unternehmen, die sich auf planungswelten.de in
unterschiedlicher Art und Weise prasentieren.

ZU DIR

DER KOMMUNIKATIVE, AUFGESCHLOSSENE UND ZIELSTREBIGE TYP
Du Uberzeugst mit deinem freundlichen Charakter jeden Kunden und motivierst deine Kollegen durch
konstruktive Vorschlage.

DIE BEGEISTERNDE, MITREISSENDE UND KREATIVE ADER
Du entwickelst mit Spal’ gute Sales-Strategien. Wenn du eine groRartige Idee hast, dann lasst du diese
am liebsten wie ein Lauffeuer verbreiten und steckst alle damit an.

DAS VERKAUFSTALENT MIT GUTEN QUALIFIKATIONEN
Durch deine kontaktfreudige und kommunikative Art freust du dich jeden Tag aufs Neue, wenn du das

Telefon in die Hand nimmst. Jede Kontaktaufnahme ist fur dich eine Herausforderung, den Kunden zu
gewinnen. Eigenverantwortung sowie eine Affinitat zum Internet solltest du mitbringen. Wenn du dann
auch noch SpalR am Schreiben fir unseren redaktionellen Bereich oder unseren Blog hast, dann bist du
genau der Richtige fur uns!

Stundenlohn: 9,- €/ Stunde

Arbeitszeit: 10-20 Std. / Woche

Sende uns bitte deine aussagekréaftige Bewerbung mit Lichtbild, tabellarischem Lebenslauf und
Zeugnissen, gerne auch Arbeitsbeispiele bzw. Referenzen, an folgende E-Mail-Adresse:

kontakt@planungswelten.de

Fur Vorabinformationen stehen wir dir gerne unter Tel.: 02 61/ 92 18 98 20 zur Verfligung.
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